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JAHRES- 
PROGRAMM
Für Sales Leader

JANUAR - DEZEMBER  2021



Liebe*r Sales Leader, 

wir sind stolz darauf dich an unserer Seite zu haben 
und gemeinsam haben wir einen erfolgreichen Weg 
eingeschlagen. Auch im Jahr 2021 haben wir ein klares  
Ziel: gemeinsam mit dir zu wachsen!  

Als Sales Leader bist du der Kopf deines Teams und du 
bildest die tragende Säule für unser Geschäft – gemeinsam 
mit deinen Beauty-Berater*innen. Wir sagen DANKE und 
wollen deine persönliche Leistung gebührend in Form einer 
besonderen Wertschätzung und Auszeichnung anerkennen! 

Lasse uns gemeinsam weiter an deiner Erfolgsgeschichte 
arbeiten und diese Leistungen feiern. 

Wir können es nicht erwarten, dich persönlich beim 
Gala-Abend der exklusiven Reise als „Beste*r der Besten“ 
auszuzeichnen, dir deine persönlichen Geschenke zu 
überreichen und viele weitere Vorteile zu bieten. 

Lasse das Jahr 2021 zu deinem Erfolgsjahr werden und uns 
gemeinsam weiter wachsen. Alle haben die gleiche Chance.

Es freut uns, dass du deine persönliche Erfolgsgeschichte 
gemeinsam mit uns schreibst. 

Wir wünschen dir viel Erfolg und starten jetzt so richtig 
gemeinsam durch!

Frank Berghaus 
Head of Sales, Training & Events  
Avon Deutschland
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Weihnachtsgeschenk

Geburtstagsgeschenk 

Personalisierter Award

Exklusive Reise „Alleine“  

Exklusive Reise  
mit Partner  

Übersicht 
Vorteile
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Geburtstagsgeschenk
Freue dich an deinem Ehrentag auf  
ein Geburstagsgeschenk. Lass dich  
von uns überraschen!

Weihnachtsgeschenk 
Zum Fest der Liebe schenken wir  
dir eine kleine Aufmerksamkeit.  

Personalisierter Award
Für dein einzigartiges Engagement, 
deine unermüdliche Ausdauer und deine 
herausragenden Leistungen, wartet auf 
die Besten der Besten ein exklusiver 
Award. Der Award wird mit deinem  
Namen personalisiert. 

Deine  
Vorteile
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Deine  
exklusive Reise
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VALENCIA
Auf der Reise durch Valencia genießt man den 
Charme zauberhafter Orte, wie sie alle Reisenden 
gerne entdecken. Angefangen bei wunderschönen 
Stränden, faszinierender Architektur, bis hin zu einem 
Nachtleben, das Seinesgleichen sucht. Zudem ist 
Valencia die Heimat der  „Paella“ und verfügt über 
eine ausgezeichnete mediterrane Küche.

Das Highlight der gemeinsamen Reise der besten 
Sales Leaders Deutschlands ist der Gala-Abend. 
Neben einem köstlichem Menü im festlichem Rahmen 
werden deine herausragenden Leistungen prämiert.

Wir freuen uns schon darauf dich in Valencia  
begrüßen und verwöhnen zu dürfen!

So qualifizierst du dich für diese Reise „Alleine“: 
SALES LEADER,  VOR C01/2021 ERNANNT:
Mindestens 400.000 € Bruttoumsatz (AWS)  
erreichen (= Persönlicher Umsatz + Umsatz aus 1. & 
2. Generation) + Bruttoumsatzsteigerung (G1 + G2) in 
Höhe von 1 % gegenüber dem Vorjahr
oder
Mindestens  1 Mio. € Bruttoumsatz  
(AWS = Persönlicher Umsatz + Umsatz aus 1. & 2. Ge-
neration) ohne Wachstum gegenüber dem Vorjahr 

NEUE SALES LEADER AB C01/2020 ERNANNT:
Mind. 400.000 € Bruttoumsatz (AWS) erreichen  
(= Persönlicher Umsatz + Umsatz aus G1 & G2) 

So qualifizierst du dich für die Reise mit Partner:
Wenn du die Kriterien für die Reise „Alleine“ erreicht 
hast und zusätzlich eine Platzierung unter die  DIE 
TOP 5 SALES LEADER schaffst, bist du und dein 
Partner selbstverständlich mit dabei!

Deine  
exklusive Reise



FS
C

: 1
4

3
5

4
8

1 

AVON Cosmetics GmbH I Postfach 23 17 01 I 85326 München-Flughafen I www.avon.de

• Alle Angaben sind ohne Gewähr. Irrtum und Änderungen vorbehalten. 
• Barauszahlung oder eine Umwandlung in Prämien ist nicht möglich. 
• �Prämien können nur in Anspruch genommen werden, wenn zum Zeitpunkt der Inanspruchnahme  

die Sales Leader-Vereinbarung unverändert fortbesteht.
• �Avon behält sich vor: Sollte sich während oder nach der Laufzeit des Programmes zeigen, dass 

ein Sales Leader einen Incentive-Preis durch betrügerische Absichten erreicht hat, so wird dieser 
sofort aus den laufenden Preisprogrammen ausgeschlossen und die Prämien werden Ihm in 
Rechnung gestellt. Des Weiteren ist für diesen Sales Leader jede weitere Teilnahme an künftigen 
Preisprogrammen ausgeschlossen.

• �Der Anspruch auf die Reise verfällt, wenn sie nicht von Ihnen eingelöst wird. Die Reise ist nicht 
übertragbar, sondern muss von dem/der Gewinner*in selbst angetreten werden. Die Mitnahme von 
zusätzlichen Personen oder Tieren ist auch auf eigene Kosten nicht möglich. Die Reiseteilnehmer 
und deren Begleitpersonen, müssen bei Antritt der Reise mindestens 18 Jahre alt sein. Bitte sorgen 
Sie dafür, dass Sie zum Reiseantritt im Besitz gültiger Reisedokumente sind (beachten Sie bitte die 
Einreiseregeln für das jeweilige Land). Avon hat das Recht, Teilnehmer von der Reise auszuschließen, 
die den Qualifizierungsvorgang manipulieren bzw. eine Manipulation versuchen. Sollte sich die Avon 
Beauty-Berater*in im Jahrespreisprogramm für die Reise „Alleine“ Qualifiziert haben und im Sales 
Leader Jahrespreisprogramm für die Reise „mit Partner“ tritt die Avon Beauty-Berater*in nur eine 
Reise und zwar die mit Partner an. Es gilt immer die höchst zu erreichende Stufe. Bei den Avon-
Beauty Berater*innen, die sich im Jahrespreisprogramm für die Reise „Alleine“ und im Sales Leader 
Jahrespreisprogramm ebenfalls für die Reise „Alleine“ qualifiziert haben, so treten diese nur eine  
Reise „Alleine“ an. 

• Bitte haben Sie Verständnis dafür, dass auf Ihrem Sales Leader-Konto alle erforderlichen
   Zahlungen geleistet sein müssen, damit wir Ihren Gesamtbestellwert berücksichtigen können. 
• Die Inhalte dieser Broschüre sprechen Frauen und Männer gleichermaßen an. Zur besseren 
   Lesbarkeit wird nur die weibliche Sprachform (z.B. Berater*innen) verwendet.  
• Gültig von Januar bis Dezember 2021.

Zusammenfassung aller Bedingungen
FÜR ALLE NEUEN SALES LEADER  
AB JANUAR 2021 ERNANNT:

Mindestens 400.000 € 
Bruttoumsatz (AWS) erreichen 
(= Persönlicher Umsatz + Umsatz 
aus 1. & 2. Generation) 

FÜR ALLE SALES LEADER, DIE VOR JANUAR 2021  
ERNANNT WURDEN:

Mindestens 400.000 € Bruttoumsatz (AWS) erreichen
(= Persönlicher Umsatz + Umsatz aus 1. & 2. Generation)
+ Bruttoumsatzsteigerung (G1 + G2) in Höhe von 1 % 
gegenüber dem Vorjahr oder Mindestens  1 Mio. € 
Bruttoumsatz (AWS = Persönlicher Umsatz + Umsatz aus 1. & 
2. Generation) ohne Wachstum gegenüber dem Vorjahr 

SALES LEADER, DIE DIE OBEN GENANNTEN BEDINGUNGEN ERFÜLLT HABEN qualifizieren 
sich für das Geburtstagsgeschenk, Weihnachtsgeschenk,  den exklusiven Award 
und die traumhafte Reise nach Rhodos „Alleine“

GEWINNER DER REISE MIT PARTNER: 
TOP 5 SALES LEADER MIT DEM HÖCHSTEN NOMINALEM BRUTTOUMSATZ (AWS) 
(= Persönlicher Umsatz + Umsatz aus 1. & 2. Generation) qualifizieren sich für die 
traumhafte REISE MIT PARTNER

GEWINNER 

ALLE  
GEWINNER 

TOP 5


